
LA FIRMA DE PRODUCTOS CONTRA MOSQUITOS SERVICROMA ENTRARÁ EN SUDAMÉRICA

Josep Blanco, sentado, junto a Òscar, Carlos y César Blanco
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L
a pasión por la electrónica y el
afán creativo del ingeniero Josep
Blanco son el origen y la causa de
una de las soluciones más eficaces

y prácticas que se puede encontrar en el
mercado para ahuyentar los molestos mos-
quitos de esta época del año. Tras consti-
tuir Servicroma en 1981 como fabricante
de productos electrónicos para grandes fir-
mas internacionales, Blanco decidió que
quería trabajar para él mismo. “Un amigo
me trajo de Japón un ahuyentador de mos-
quitos personal, que parecía un mechero, y
vi que funcionaba tan bien que decidí apos-
tar por ello y mejorarlo”, recuerda.

Así que tras unos años de investigacio-
nes y prototipos, en 1989 salió de la fábrica
situada en l'Hospitalet de Llobregat el pri-
mer ahuyentador electrónico para mosqui-
tos bajo al marca Radarcan. “Mediante tec-
nología propia, este artiluguio simula el rui-
do del macho para asustar a los mosquitos
hembras –que sólo pican durante el perio-
do de embarazo– y éstas huyen” , explica el
propietario. Tras el éxito del producto, que
tiene un precio inferior a los 8 euros, los
Blanco decidieron aplicar la técnica de ul-
trasonidos para otros insectos y pequeños
mamíferos. “El Radarcan doméstico es un
enchufe que emite ultrasonidos que el hom-
bre no puede oír pero que en función de la
frecuencia y potencia, aturde a los anima-
les y los deja inhábiles”, añade.

Hoy y bajo la marca Radarcan, la empre-
sa Servicroma, propiedad de la familia
Blanco, fabrica, distribuye y comercializa
hasta unos 20 ahuyentadores electrónicos y
electromagnéticos, ya sea para uso perso-
nal, doméstico, industrial o sanitario. “Es
la mejor solución que hay en el mercado
porque es inofensivo para las personas, no
requiere mantenimiento y funciona duran-
te todo el año. Además, no necesita recam-
bios y no emite gases ni produce residuos”,
remarca el inventor del producto.

A los tres años de lanzar el primer ahu-
yentador, Servicroma empezó la actividad
exportadora. “La primera venta la hicimos
en Dinamarca y hoy vendemos a la mayo-
ría de países europeos”, explica Òscar Blan-
co, gerente de la firma e hijo del fundador.
Las ventas al exterior representan el 12%
de las ventas. Su próximo objetivo es ven-
der a los países del Mercosur: “nuestro pro-
ducto es estacionario, así que esa zona es

perfecta para poder tener el mismo volu-
men de producción durante todo el año.
Cuando aquí es invierno y casi no hay de-
manda, allí es verano y por lo tanto pode-
mos servir producto”, dice Òscar Blanco.

En la línea de la innovación continua, Jo-
sep Blanco también ha creado una serie de
ionizadores “para purificar el ambiente” y
otra de sensores de ultrasonidos, bajo la
marca Radarcar, para detectar objetos cer-
ca de los vehículos y que facilita la manio-
bra de aparcamiento. La empresa familiar
facturó en el 2005 por valor de 2,5 millones
de euros, un 10% más que en el 2004, y ob-
tuvo un beneficio bruto de 150.000 euros.
El 20% de sus beneficios lo reinvierten en
la mejora continua de sus productos. “No
paramos nunca”, finaliza Blanco.c

BARCELONA. (Agencias.) – La compañía
textil catalana Dogi International Fabrics ha
incrementado en un 50% su capacidad de pro-
ducción en su fábrica de Nanjing (China) y ya
es el segundo inversor directo español en el gi-
gante asiático por detrás de Roca, según infor-
mó la empresa que preside Josep Domènech.

El centro, que ocupa una superficie de
22.000 metros cuadrados, tiene una capacidad
de producción de 7,5 millones de metros anua-
les de tejido elástico. La plantilla está compues-
ta por unos 400 trabajadores que que reciben
formación en la sede de la compañía en El Mas-

nou (Barcelona).
En su plan de inver-

siones hasta 2008, Do-
gi prevé destinar 13
millones de euros a su
centro chino, de un to-
tal de 56 millones den-
tro de su estrategia de
internacionalización.

Además de la plan-
ta de Nanjing, Dogi
cuenta con plantas en
Filipinas y Tailandia,
y una tercera en fase
de construcción en
Sri Lanka junto con
la estadounidense

EFA y el socio local Mas Holdings. Además, el
grupo dispone de dos delegaciones comerciales
en las ciudades de Bangkok y Hong Kong.

Dogi fabrica tejidos elásticos para los merca-
dos de moda íntima, baño y deporte y, además
de Asia, cuenta con plantas en España, Alema-
nia. La capacidad de fabricación del grupo su-
pera los 34 millones de metros anuales de teji-
do elástico. Hasta marzo, el grupo registró
unas pérdidas de 0,7 millones de euros, canti-
dad similar a la del mismo periodo del 2005. La
facturación fue de 36,2 millones, un 3% más.c

Ahuyentar mejor que matar

CAIXA MANRESA
La caja destina 0,7
millones a ayudas

Caixa Manresa destinará
una dotación de 700.000
euros en la última con-
vocatoria de ayudas socia-
les, de cuyo importe
143.400 euros servirán pa-
ra financiar 21 proyectos
en Barcelona. El objetivo
es dar apoyo a entidades
sin ánimo de lucro y que
trabajan en temáticas so-
ciales. – J. FINESTRES

TORREMAT
Construcción de
una nueva fábrica

Torremat –empresa de fe-
rretería con sede en Sant
Quirze de Besora (Barce-
lona)– invertirá 600.000
euros en la construcción
de su primera fábrica en
China. El centro se ubica-
rá en la ciudad de Nan-
tong, cercana a Shanghai.
La planta estará operati-
va a finales del otoño de
este año. – E.P.

DOMAR
La plantilla pide
garantías

Los sindicatos del fabri-
cante de lavadoras Do-
mar pidieron ayer a los ad-
ministradores concursa-
les de la firma que den ga-
rantías de que los propie-
tarios –los empresarios
Térmens y Tornini– no
cobren por la eventual
venta de la fábrica y los te-
rrenos que ocupa en Mar-
torelles. – Agencias

GRIFOLS
El grupo firma una
alianza con Diesse

El grupo farmacéutico ca-
talán Grifols y la italiana
Diesse han llegado a un
acuerdo para la distribu-
ción en EE.UU. de los pro-
ductos de diagnóstico de
Diesse, lo que reportará a
la empresa de la familia
Grifols una facturación
adicional de 15 millones
de euros. El pacto durará
cinco años. – Redacción

CONTRATISTAS
Petición de mantenimiento
de la licitación de las obras

La Cambra de Contractistes d'Obres
de Catalunya (CCOC) pidió ayer a los
partidos políticos que las elecciones ca-
talanas previstas para el próximo 1 de
noviembre no detengan la licitación de
las obras públicas, “gane quien gane y
sean cuales sean las mayorías que se
puedan conformar”. La patronal del
sector constructor que preside Rafael Romero ya denun-
ció en su informe anual la “negativa influencia del ciclo
político en la puja oficial de obras”. Hasta julio la
lictación aumentó un 25%. – Redacción

Josep Domènech

LA FIRMA ES EL SEGUNDO
INVERSOR ESPAÑOL DIRECTO

Dogi aumenta un
50% la fabricación
en China

En línea

DR. NIN LAB - TEST DELS ALIMENTS. 
Rbla. Catalunya, 66, de 7 a 20 h. T. 902-424-424.
J. Tarradellas, 49, baixos. Pg. Bonanova, 44, baixos.
Ramón Turró, 185, baixos. www.nin.es - Mútues.

Interrupción del embarazo
AGRUPACIÓN A. TUTOR MÉDICA. Clínica de Ci-
rugía Ambulatoria e interrupción del embarazo de 1º y
2º trimestre, de alto y bajo riesgo. Aborto quirúrgico o
farmacológico. Información gratuita. Anestesia local, se-
dación o general. Urgencias, 24 horas. Abierto sába-

dos. Ligaduras de trompas con alta en h. Vasectomía.
Reconstrucción de vasectomía. Berguedà, 19.
T. 93-419-26-26. www.tutormedica.com.

AGRUPACIÓN CLÍNICA E.M.E.C.E. 
Clínica legal para la interrupción del embarazo de al-
to y bajo riesgo. (Información gratuita sobre 1º trimes-
tre y 2º trimestre). Aborto farmacológico o quirúrgico.
Vasectomía y ligadura de trompas con alta en horas.
Reconstrucción de trompas y de vasectomía. Departa-
mento de Ginecología. Anestesia local, general y se-
dación. Salud reproductiva. Urgencias 24 h. Abierto
sábados. Angli, 39 (torre). 
T. 93-203-30-38. www.ginemedex.com

CENTRE MEDIC LES CORTS. 
Si precisas abortar, te ofrecemos la mejor asistencia
médica y humana. Llámanos, serás bien atendida.
Nicaragua, 128-130, bajos. Tel. 93-430-87-08.
Ahora también en Girona. Adalia Centre Mèdic.
Creu, 39 bajos. Tel. 972-41-16-41.

ASISTENCIA

ANÁLISIS CLÍNICOS

GUÍA MÉDICA

La empresa familiar facturó

en el 2005 por valor de 2,5

millones de euros, un 10%

más que en el 2004
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